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La Vendée sur le Salon des
Entrepreneurs Nantes Grand Ouest
les 25 et 26 novembre 2015

Conférence de presse du 12/11/15 a 11h00
Vendée Expansion

Intervention de Wilfrid Montassier, Président de Vendée Expansion

La création et la reprise d’entreprise : un enjeu essentiel pour la
Vendée

La création ou linstallation de nouvelles entreprises en Vendée permettent de
dynamiser et de renouveler le tissu économique et I'emploi. Conscients de cet enjeu,
Vendée Expansion méne, et ce, depuis sa création, des actions de prospection dont
I'objectif est de capter des activités nouvelles pour les installer en Vendée.

Il est constaté depuis I'arrivée de la crise économique en 2008 que les projets
d’envergure, dans lesquels une entreprise s’installe et crée d’un coup 30, 50 emplois
ou plus, deviennent plus rares.

Si il est constaté un tassement, la Vendée reste attractive pour de plus gros projets.
Mais au final, il faut étre sur tous les fronts et les « petits projets » sont clairement un
axe de développement économique central pour la Vendée.

Une seule statistique pour illustrer cet enjeu : 50% des emplois créés en France le sont
par des entreprises de moins de 50 salariés (et la quasi-totalité le sont par des
entreprises de moins de 500 salariés).

Pour le dire autrement : I'accueil des créateurs d’entreprise est une des facettes de la
prospection économique. C'est dans ce cadre que s’inscrit la participation commune
au Salon des Entrepreneurs cette année.
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Le Salon des Entrepreneurs : le rendez-vous incontournable

Avec plus de 11 500 visiteurs, 120 exposants et 235 conférences & ateliers organisés
pendant deux jours, il s’agit du plus grand rassemblement d’entrepreneurs du grand
ouest.

Les visiteurs de ce salon en 2014 :

e 58% des visiteurs ont un projet de création d’entreprises : parmi eux 72%
souhaitent passer a I'acte dans I'année qui vient ;
e 33% sont des dirigeants d’entreprises.

Ce sont ces deux catégories de visiteurs que Vendée Expansion et ses partenaires
ciblent : des porteurs de projets qui sont dans des logiques trés opérationnelles, a
court terme.

Origine géographique des visiteurs : 88% des visiteurs ne viennent pas de Vendée :
ce sont eux qui sont la cible de I'opération.

Une mobilisation forte des territoires vendéens

A linitiative et avec le soutien logistique de Vendée Expansion, 13 territoires
vendéens seront exposants sur le Salon au méme titre que les agglomérations
nantaise ou nazairienne pour citer deux exemples.

« Chasser en meute », c’est un mode d’action classique pour Vendée Expansion : c'est-
a-dire regrouper plusieurs territoires pour additionner les forces et partager les co(ts.

Plutét que de proposer plusieurs petits stands individuels de petite taille, les vendéens
partageront un grand espace d’exposition ouverts sur 30 m?.

Il sera créé également une plaquette de présentation générale, que vous trouverez
dans votre dossier.
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La Vendée a des atouts a faire valoir aux porteurs de projets

Car la Vendée a des atouts a faire valoir a ces porteurs de projets et ils sont résumés
dans I’enseigne commune : « Mon entreprise en Vendée : + facile qu’ailleurs »

Ce slogan se décline sur des arguments tres concrets en matiere d’accompagnement
des projets, en matiere d’offre immobiliere et aussi en matiere de cadre de vie.

L’accompagnement des projets est clairement un point fort pour I'accueil des porteurs
de projets en Vendée :

e La Vendée est un département a taille humaine. Tous les acteurs de
I"accompagnement et du financement travaillent ensemble, connectés. Les
chefs d’entreprise accédent facilement aux contacts utiles, aux bonnes
informations et aux dispositifs de financement.

e Parrainage, solidarité, rencontres d’affaires, avec un maillage dense
d’associations d’entreprises, de coopératives artisanales et autres réseaux
professionnels ouverts aux nouveaux entrepreneurs, les nouveaux venus
intégrent facilement la vie économique locale.

Pour dire les choses autrement: en Vendée, un porteur de projet n’est jamais
anonyme.

L'immobilier et le foncier sont eux aussi un argument pour l'accueil des entreprises :
village artisanal, P6le numérique, pépiniere généraliste ou spécialisée, hotel
d’entreprises, atelier industriel ou bureau... Les territoires vendéens ont développé
une gamme attractive de solutions immobilieres qui n’a rien a envier a l'offre
disponible ailleurs. Tous les porteurs de projets, qu’ils soient artisans, web
entrepreneurs ou industriels peuvent s’y retrouver.

Le cadre de vie proposé par les territoires vendéens constitue un troisieme argument :

e Premiere destination touristique de la cote Atlantique, deuxieme département
en termes d’augmentation de sa population : la Vendée est attractive ;

e Maillage routier et autoroutier, TER, TGV : le Département le plus fluide de
I'ouest est facilement accessible depuis Nantes ou Paris ;

e Sans parler des colts de I'immobilier qui sont notablement plus bas que dans
les grandes métropoles.
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13 territoires vendéens se mobilisent pour accueillir les entreprises

Chaque collectivité partenaire meéne par ailleurs une politique trés volontariste pour
accueillir des chefs d’entreprises. Cela peut prendre différentes formes : immobilier

d’entreprise ou accompagnement personnalisé, par exemple.

Chacun viendra présenter des atouts spécifiques et développer un argumentaire de

« marketing territorial » plus individualisé.

TOUR DE TABLE des partenaires.

Communauté de Communes du Pays des Herbiers

Communauté de Communes Vie et Boulogne

LA ROCHE AGGLO - Oryon

Communauté de Communes des Olonnes

Communauté de Communes du Canton de Mortagne sur Sevre

Communauté de Communes du Canton de Rocheserviere

Communauté de Communes du Pays de Challans

Entreprendre en Sud Vendée (Communautés de Communes Pays
de Fontenay Le Comte et Vendée Sevre Autise)

Communauté de Communes du Pays Né de la Mer

Communauté de Communes Terres de Montaigu

Communauté de Communes du Pays de Chantonnay

Communauté de Communes du Pays des Essarts
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Un atelier animé par des chefs d’entreprises

Qui mieux que des créateurs ou des repreneurs d’entreprise peuvent parler des
conditions pour créer ou reprendre une entreprise en Vendée ?

En lien avec les acteurs vendéens du financement de la création d’entreprise (les
plateformes d’initiatives locales, le Réseau Entreprendre) et ceux de son
accompagnement (les chambres consulaires, la boutique de gestion, le CRA Vendée, le
FONDES), il sera organisé un atelier « vitrine » pour illustrer, par exemple, la qualité
de I'accueil des porteurs de projets en Vendée. Cet atelier s’integre a la programmation
des conférences du Salon et aura lieu le 25/11 a 15h00.

L’opération est animée par une jeune chef d’entreprise vendéenne (Marie GRIMPRET-
COGNET, dirigeante et fondatrice de FABULEM aux Herbiers).

3 jeunes chefs d’entreprises participeront a cet atelier :

e OZERIM a la Roche sur Yon (intervenant : John Alexis PRIOU)

Prestataire informatique spécialisé dans le Cloud Computing. Actuellement installée sur le péle
numérique, cette entreprise a été accompagnée par REV (lauréate en 2013) et a été hébergée en
pépiniere d’entreprises.

e CHARCUTERIE TRAITEUR DE LA GARE a Challans (intervenant : Thierry GALLOIS)

Reprise d’'une " institution locale" par une famille provenant de région parisienne.

e ATLANTIQUE WAKE PARK a I’Aiguillon sur Mer (intervenant : Julien Frimaudeau

ou Benoit Roncin)
Création d'une activité nautique originale (téléski nautique) a I'Aiguillon sur Mer.

INTERVENTION DE MARIE GRIMPRET COGNET

e Je pense qu’il faut montrer la diversité des activités possibles en Vendée :
au-dela des secteurs clés que représentent I'artisanat, le batiment, le
tourisme, les industries agro-alimentaires, métallurgique ou textile, nous
allons aussi affirmer a Nantes I'opportunité qu’il y a a développer une
entreprise du numérique en Vendée. Ce secteur est aujourd’hui clairement
une cible pour plusieurs territoires exposants qui ont développé une offre
immobiliere dédiée.

e On devient facilement vendéen. La Vendée est d’ailleurs un département
attractif qui accueille tous les ans plus de 7 000 nouveaux habitants.
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