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LES TROIS ENJEUX DE LA VENDEE.

La direction Régionale de LINSEE Pays de la Loire et
Vendée Expansion se sont associés, dans le cadre d’une

étude, pour analyser les mutations et cerner les princi- GEhides
paux enjeux liés a la trés forte vitalité démographique de  § g o
notre Département. Entre 2007 et 2040, la Vendée pourrait e fore tctag

£ voir sa population augmenter de 1% en moyenne annuelle
(7 000 nouveaux habitants par an). Il s’agit d’une progres-
sion tout a fait considérable. En effet, dans le méme temps,
les populations régionale et nationale connaitraient res-
pectivement une augmentation de 0,7% et de 0,4%.

Sachons d'abord voir dans ces perspectives une chance. La Vendée, a juste
titre fait beaucoup d’envieux, je pense notamment aux départements affectés par une
atonie, voire un déclin démographique, avec toutes les conséquences quiy sont asso-
ciées. Au-dela de cette position de principe favorable, il est nécessaire de mesurer les
enjeux qui nous font face. J'en identifie trois pour ma part :

1 Lenjeu du foncier et du logement

Avec une augmentation de sa population qui dépasserait les 240 000 résidents
supplémentaires en un peu plus de 30 ans, le Département ferait face a d'im-
portantes tensions sur le marché du foncier et de limmobilier. Dans ce contexte
on mesure tout le sens de l'action publique. Je pense ici a la vision pertinente
qui a abouti a la création de ['Etablissement Public Foncier. De son coté, Vendée
Expansion, en concertation avec les élus, veille, dans le cadre de la réalisation de
quartier d’habitation par exemple, a la mise en ceuvre d'une gestion économe de
l'espace, a la maitrise du bati...

2 Lenjeu de la performance économique de notre territoire

Le rythme de notre croissance économique peut aussi avoir une influence sen-
sible sur les migrations liées a lattractivité économique. D'ou limportance a
poursuivre et amplifier des politiques visant a créer un environnement favorable
au développement économique. A ce titre je veux rappeler l'action du Conseil Gé-
néral, relayée sur le terrain par Vendée Expansion au service de la création d'en-
treprise, de la reprise/transmission d'entreprise et de limplantation d'activités
nouvelles en Vendée.

3 Lenjeu de laménagement du territoire et des investissements
structurants

L'évolution démographique de la Vendée sera également conditionnée par les
politiques d'aménagement du territoire. Dans ce domaine interrogeons-nous sur
notre capacité (financiére notamment mais aussi en intégrant les contraintes liées
a la disponibilité du foncier) & réaliser en a peine plus de trente ans, lensemble
des infrastructures éducatives, sanitaires, culturelles ou bien encore de transport
qui permettraient de répondre a un accroissement aussi important de la popu-
lation. Lanticipation est ici plus que jamais nécessaire, notamment a travers la
réalisation de documents programmatiques, permettant d'établir un projet de a
moyen et long terme.

Les enjeux sont majeurs et les défis que nous avons a relever sont immenses. Sa-
chons saisir pleinement lopportunité que constitue cette nouvelle donne démogra-
phique tout en confortant notre modele vendéen si singulier ou cohabitent aménage-
ment équilibré du territoire, développement économique et esprit de solidarité entre
les habitants.
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développement économique et aménagement du territoire




I CONSTRUCTION DE BATIMENT

LEPHAD de La Bruffiere : une rénovation dans le respect des usagers

Le Centre Communal d’Action Social de La Bruffiere a engagé
la rénovation de son établissement d’hébergement pour per-
sonnes agées dépendantes (EHPAD) construit en 1969. Il s'agit
d’'un programme de rénovation d’envergure (5 millions €] qui ne
conserve du batiment historique que le gros ceuvre et qui pré-
voit la construction de 984 m? supplémentaires de batiment. Est
prévu notamment la construction d’un « cantou », c’est-a-dire
d'une petite unité de vie fermée pour les personnes agées dé-
sorientées valides (par exemple des personnes souffrant de la
maladie d’Alzheimer).

Architecte Pelleau & Associés

I AMENAGEMENT DES SOLS

Vendée Expansion intervient sur la phase travaux en assistan-
ce a maitrise d'ouvrage. La mission porte en particulier sur le
phasage et la gestion des travaux ainsi que le suivi administratif
du projet. Le chantier est d'une grande complexité puisque la
mise en ceuvre doit s'opérer en site occupé. D'ou un phasage
tres précis des différentes interventions de maniere a limiter la
géne aux résidents et a préserver la capacité d'accueil de ['éta-
blissement.

Votre contact : Marc GUILLET

St Hilaire de Loulay a la reconquéte de son centre-bourg

Avec plus de 4200 habitants aujourd’hui, la commune de Saint-
Hilaire-de-Loulay a vu sa population augmenter de 15% ces dix
dernieres années et doubler sil'on se réfere au début des années
1970. Cette tendance devrait se poursuivre a lavenir compte tenu
du dynamisme économique du territoire. Avec laugmentation de
la population, c’est le parc de logement et appareil commercial
qu'il faut adapter. Daniele Liaigre, le Maire de la Commune, et les
élus du Conseil Municipal, ont voulu maitriser ce développement
dans les meilleures conditions.

C'est ainsi que la Commune a souhaité créer une Zone d’Amé-
nagement Concerté (Z.A.C.) multi-sites. D’une surface totale de
11,74 ha, elle couvre 4 quartiers distincts (voir illustration). La
ZAC va permettre de mener une opération de renouvellement
urbain qui limite limpact du développement des logements sur
la consommation de terres agricoles. Le projet veut aussi dyna-
miser le centre-bourg en offrant les services et les commerces
de proximité nécessaires aux futurs habitants.

Vendée Expansion assure actuellement le suivi du dossier de
réalisation qui définira le programme des équipements publics
et a été retenue par la Commune en qualité d'aménageur dans
le cadre d'une concession d'aménagement.

La société assure également les négociations foncieres néces-
saires a lengagement des travaux.

« Avec la Z.A.C. multi-sites, la Commune s'est dotée d’un outil
opérationnel pour laménagement du centre-bourg a Uhorizon
des 15 prochaines années », déclare Daniéle Liaigre.

Votre contact : Philippe AUVINET



1 APPUI AUX PROJETS D'ENTREPRISE

SIMAB : du négoce a la fabrication de peintures professionnelles

Basée a Belleville-sur-Vie, Uentreprise SIMAB est un fournis-
seur de peintures et vernis pour les professionnels (artisans
menuisiers, menuiseries industrielles, agenceurs, métallerie ...).
Depuis sa création en 1998, le métier de Uentreprise évoluera du
négoce a lassemblage de peintures jusqu’a la conception et la
fabrication des peintures grace a la création d’un laboratoire de
R&D (recherche et développement) en 2008.

Le paris'avere gagnantavec le développement d'une gamme mari-
ne ol de nouvelles innovations ont vues le jour. Un premier brevet a
été déposé au sujet d'un antifouling nommé PEARLING® (peinture
anti salissure destinée a protéger les coques de bateaux contre
l'accroche des salissures) plus respectueux de Uenvironnement
(sans cuivre) et a base de nacre.

Lentreprise (22 salariés] se développe également a linter-
national avec comme pays cibles le Canada, la Tunisie et le
Maroc.

Pour financer son développement, SIMAB a bénéficié d'un Prét
Vendée Développement de 75 000 €. Selon M. Fabrice BRUNE-
LIERE (gérant) « Ce prét est une bonne solution de financement
proposée par OSEQ pour des petites entreprises comme la notre.
Parce qu'il est non affecté, nous pouvons utiliser ce prét a toutes
fins utiles avec en priorité lachat de nouveaux stocks de mar-
chandises et la réalisation d’opérations commerciales ciblées. La
prise de décision d'OSEO et de VENDEE EXPANSION sur l'obten-
tion de ce prét est rapide. »

www.peintures-simab.com

LE PRET VENDEE DEVELOPPEMENT

Le prét Vendée Développement (PVD) est un prét participatif
de développement destiné a accompagner les PME-PMI| dans

Le Conseil Général

La clientele des particuliers n'est pas négligée avec louverture en dels Vendde -

février 2011, d’'un magasin d'usine basé sur le lieu de production
qui permet aux particuliers d'accéder a des produits de qualités
professionnelles. Les produits proposés ciblent les produits de la
« maison » grace a une gamme de peinture multi-support hydro-
diluable : LUNICOAT. Avec la méme peinture, on peut tout peindre
en intérieur comme en extérieur (les murs, le bois, les meubles
vernis, le pvc, le métal, etc.).

En 2012, lentreprise s'agrandira de 600 m? afin d'augmenter sa ca-
pacité de production. Lextension sera réalisée selon une technique
de construction innovante d'origine canadienne afin de viser une
performance énergétique BBC (Batiment Basse Consommation).

1 PROSPECTION

leur projet de développement. Le montant du prét varie entre
15 000 € et 75 000 €. IL est au moins équivalent au(x) concours
financier(s) obtenu(s) auprés d'établissement(s) bancaire(s). Il
est remboursable sur 7 ans avec 2 ans de différé en capital.

A ce jour, ce sont 14 PVD qui ont été attribués pour un total de
975 000 €. Les entreprises bénéficiaires ont généralement un
effectif inférieur a 50 salariés dans des secteurs d'activités divers
tels que l'agroalimentaire, lameublement, la menuiserie indus-
trielle et autres. _{@E_ﬂ

Ppour accompagner
le financement
des PME-PM et TPE

oféo.

Votre contact : Emmanuel DANEDE

Les salons professionnels, un outil de détection de projets mobiles.

Afin d'assurer le développement économique du territoire ven-
déen, Vendée Expansion se munit de divers outils de prospection.
En plus d'assurer une veille presse tout au long de lannée, de
mandater des prestataires externes afin de déceler des projets
de développement d’entreprises, de faire de la sollicitation via
emailing, mailing direct ou phoning, sans oublier lanimation d'un
réseau de décideurs de tout horizon, le service de prospection
mene une action spécifique sur le terrain de la détection de pro-
jets en visitant les salons professionnels.

La fréquentation de ces salons permet d’entrer en contact directe-
mentavec les chefs d’entreprises et décideurs ayant unevolonté de
développement de leuractivité. La DIVERSITE est le mot clé de cette
prospectionactive,avecunéventailtréslarge de secteursd'activités
étudiés (agro-alimentaire, nautisme, tourisme, pharmaceutique,
construction, e-commerce, ...J, mais aussi avec des salons d’enver-
gures différentes : régionale, nationale et internationale (Rennes,
Paris, Londres, Cologne, ...).

Le travail de prospection ne s'arréte pas la. Une fois le projet de
développement décelé, un accompagnement est fait en aval de
ce contact afin d’accueillir sur le territoire le chef d’entreprise

désireux  de
s'implanter
en Vendée, lui
proposer loffre
immobiliere et
fonciere dispo-
nible en adé-
quation  avec
ses  besoins,
le mettre en
contact avec tous les intervenants locaux pouvant l'aider a mener
a bien son projet (institutions publiques, partenaires financiers,
fournisseurs, sous-traitants, ...], le soutenir dans ses recherches
de salariés, et le montage des dossiers d'aides. Le bilan annuel
2011 de prospection sur le terrain de Vendée Expansion s'établit
a plus de 30 salons professionnels visités, soit autant d'occasions
de rencontrer des décideurs en quéte de développement écono-
mique sur notre territoire.
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Votre contact : Claire JAURE



§ INTELLIGENCE TERRITORIALE
Forum économie et territoires 2011

Cette fin d’'année a vu le retour du Forum Economie et Territoires, le
grand rendez-vous annuel des acteurs de laménagement et du dé-
veloppement des territoires vendéens. Au programme de cette 7eme
édition, 5 conférences-débats décentralisées, organisées au plus pres
des acteurs, pour présenter les tous derniers chiffres de ['économie.

Fruit d’'un partenariat éprouvé avec les trois chambres consulaires et
les services de Etat, le Forum se veut aussi une occasion privilégiée
pour les représentants des collectivités locales et les décideurs éco-
nomiques d'échanger et de débattre des grands enjeux du moment.
Deux tables rondes ont été proposées cette année. Une premiere por-
tait sur le développement des PME a linternational en s'appuyant
sur le retour d'expérience de chefs d’entreprise. La deuxieme traitait
des enjeux soulevés par les projections démographiques de INSEE
(voir article en premiere page) et auxquels les territoires vendéens
devront faire face dans les années a venir. Au total, ce sont plus de 600
personnes qui auront participé a lédition 2011 du Forum Economie
et Territoires.

Votre contact : Hervé LE POLLOZEC

I OBSERVATION ET INFORMATION ECONOMIQUES

Les fiches territoriales 2011 viennent de paraitre

vous souhaite une belle.année 2012
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Projets d’Envergure.

Vendée Expansion édite, chaque année, un ensemble de fiches qui ment gratuit, comme len- =

dressent un portrait statistique de la situation économique et sociale semble des nombreuses 2=

des principales composantes territoriales de la Vendée. Ces docu- autres publications que s R S

ments présentent, sur huit pages, les derniéres données disponibles nous mettons a la disposi- =S =

sur les équipements, la démographie, le logement, lemploi et les tion du public. — ‘ — §

activités économiques de chaque commune, communauté de com- =22 fones g

munes, canton, pays, zone d’emploi et arrondissement que compte Vient également de i Termitoriales 2011 P

notre département. Ils sont concus pour étre de véritables outils paraitre : g

d'aide a la décision sur lesquels peuvent s'appuyer les décideurs Les hilans économiques g

économiques et les élus locaux vendéens lors de la conception de 2010 des bassins d’emplois ;

leurs projets de développement. vendéens : Vendée Centre, S

L'édition 2011 des fiches territoriales vient de paraitre. Elles sont VendeIe Est, Vendee Ouest, 2
L . . . Vendée Sud. &

consultables, des a présent, sur le site Internet de Vendée Expansion : =

www.vendee-expansion.fr. Leur téléchargement est libre et entiere- i
Toute l'équipe de Vendée Expansion T — &
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